























Claves de la propuesta a fase 1

Mercado

1) ¢Esta clara la oportunidad de negocio a nivel europea que pretendes aprovechar?

2) ¢Se cuantifica y se percibe que conoces como funcionan tus mercado/s objetivo?

3) ¢Dejas claro quien es el cliente/s objetivo y lo que necesita?

4) ;Convences de qué tu solucion es mejor que las alternativas?

5) ¢Demuestras que el mercado esta dispuesto a pagar por ello?

6) ¢Describes en qué punto estas, qué has hecho ya y qué te falta para llegar al mercado?

Crecimiento

7) ¢Cuanto esperas crecer si tiene éxito? ;Es realista, viable y coherente con vuestra
estrategia?;el "time to market” es adecuado?

8) i Tienes claro qué necesitas financieramente y como empresa para tener exito?

9) ;Demuestras que conoces los riesgos tanto tecnoldgicos como comerciales del proyecto
y que el equipo que tenéis sera capaz de abordarlos?

10) ;Convences a terceros a que inviertan su dinero en esta idea de negocio?


















Claves de la propuesta de fase 2

Construir fase 2 en base a los outputs de fase 1

Mercado

1) ¢Esta cuantificada con datos coherentes la oportunidad de negocio a nivel europea que
pretendes aprovechar?

2) ;Se cuantifica y se percibe que conoces como funcionan tus mercado/s objetivo
prioritarios?

3) ;Dejas claro quien es el cliente/s objetivo y lo que necesita y como lo vas a segmentar?
4) ;Convences de qué tu solucion es mejor que las alternativas y sigue siendo viable?

5) ;Demuestras que el mercado esta dispuesto a pagar por ello y mas o menos cuanto?

6) ;Describes en qué punto estas, que has hecho ya y qué te falta para llegar al mercado?

Empresa

7) iCuanto esperas crecer si tiene éxito? ;Es realista, viable y coherente con vuestra
estrategia, el mercado al que vais y el modelo de negocio que vais a usar?;el "time to
market” sigue siendo adecuado?

8) ;Tienes claro qué necesitas financieramente y como empresa para tener éxito, incluido
un coaching plan?

9) ;Demuestras que conoces los riesgos tanto tecnologicos como comerciales del
proyecto y que el equipo que tenéis (o subcontratais) sera capaz de abordarlos?

10) ;Convences a terceros a que inviertan su dinero en esta idea de negocio?
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